PLAN EN 5 ETAPES POUR DECOLLER
SUR LES RESEAUX SOCIAUX




INTRODUCTION

Beaucoup de professionnels publient regulierement sur les
réseaux sociaux.

Et pourtant... leurs résultats restent faibles :
e peu de visibilite
e peu d'interactions
e zero demande de devis
e zero nouveaux clients

Pourquoi ?
Parce gu’'ils publient sans methode, sans structure, sans
objectif clair.

Décoller sur les réseaux sociaux ne dépend pas de la chance
ou de “l'algorithme”.
Cela déepend d’'un plan.

Voici les 5 étapes essentielles pour transformer votre
communication en veritable levier de développement.



Etape 1 - Construire une audience ciblée

Sans bonne audience, rien ne décolle.

Les réseaux sociaux ne recompensent pas les publications...
iIs reccompensent la pertinence.

Votre audience doit étre :
e |locale (autour de votre agence ou zone d'activité)
e stratéegique (TNS, dirigeants, indépendants, prospects
premium)
e engagée (des personnes susceptibles d'interagir et de
convertir)

Arrétez de publier pour “tout le monde”.

Commencez a parler aux bonnes personnes. Cest le
fondement de toute croissance sur les réseaux.



Etape 2 - Clarifier votre message

Publier n’est pas communiquetr.

Communiquer n'est pas convaincre.
Pour decoller, vous devez définir :
e \/otre promesse
e \otre expertise
e Les problemes que vous résolvez
e | avaleur unique que vous apportez
e | es bénéfices concrets de votre accompagnement

Un message clair attire les bonnes personnes.
Un message flou... passe inapercu.

Si votre communication n'est pas claire, les réseaux sociaux
ne pourront rien faire pour vous.



Etape 3 - Publier du contenu orienté
conversion

Il existe 4 types de contenus indispensables :

1. Le contenu éducatif

Vous informez, vous expliquez, vous valorisez votre expertise.
Ex : “Comment bien choisir son contrat santé ?”

2. Le contenu social / humain
Vous montrez qui vous étes.
Les gens achetent des humains, pas des logos.

3. Le contenu preuve sociale
Vous montrez vos résultats, vos clients, vos cas concrets.
Rien n’est plus puissant.

4. Le contenu déclencheur
Celui qui genere des actions :
® commentaires
o téléchargements
® visites vers votre site
® prise de rendez-vous

Ce dernier type est souvent oublie, alors que c'est lui qui fait déecoller
votre acquisition.

La visibilité seule ne suffit pas.

Ce qui compte, C'est le mouvement que crée votre contenu.



Etape 4 - Créer un mini tunnel de
conversion simple et efficace
C'est LA clé.

Publier ne sert a rien si vous ne donnez pas de porte
d’entrée aux prospects intéresses.

Un mini tunnel, c'est :
1.Un post qui attire I'attention
2.Un appel clair a télecharger un guide / outil / ressource

3.Une landing page simple (3 champs)
4.Une page de remerciement avec telechargement

immeédiat
5.Une proposition d’'audit gratuit

Ce petit parcours transforme vos lecteurs silencieux en
prospects identifies.

Ce n'est pas la portée qui crée les clients. C'est le systeme.



Etape 5 - Mesurer, ajuster, amplifier

Les réseaux sociaux ne sont pas une question de quantite,
mais une question d’ajustement continu.

Mesurez :
e | es contenus qui fonctionnent le mieux
e | e type d'audience qui interagit
e e nombre de visites sur votre landing
e \Votre taux de conversion
e | e nombre de prospects générés

A partirde la:
/ Vous ajustez

(le message, les visuels, les formats)
v/ Vous optimisez

(landing plus simple, CTA plus clair)
v/ Vous amplifiez

(sponsoring léger, contenu régulier)

Les réseaux sociaux ne sont pas un sprint. Cest un
systeme.

Et un systeme bien construit finit toujours par performer.



CONCLUSION

Décoller sur les réseaux sociaux repose sur une logique
simple :
Construire. Communiquer. Convertir. Mesurer.
Ajuster.

Avec ces 5 etapes, vous posez les fondations d'une
stratégie claire, professionnelle et durable.

Et si vous souhaitez aller plus loin, analyser vos réseaux
sociaux ou mettre en place un systeme complet :

Boostez-votre-agence.com peut vous accompagner.

09-80-40-08-60
contact@boostez-votre-agence.com




